
 �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  � 区块链： � 

 �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  �  � 在供应链金融领域的应用 � 



传统供应链金融 � 

行业痛点 � 



从一个典型的业务场景开始 � 

赊账 � 

账期：三个月 � 
本金：100万 � 
月开支：50万 � 

第三个月怎么办？ � 

赊账 �  赊账 � 

现结 � 



从需求者的角度看：中小企业融资现状 � 



传统模式下供应链金融问题 � 

核心企业 � 
供应链的主导者 � 

供应链金融只解决了其中一环 � 

一级 � 
供应商 � 

二级 � 
供应商 � 

三级 � 
供应商 � 

四级 � 
供应商 � 



北京汽车 � 
核心企业 � 

l  信息不对称 � 
 �  �  �  � 各机构/企业间非统一ERP系统，信息形成孤岛无法共享。 � 

l  信任无法传递 � 

  �  �  � 信任只能在核心企业与一级供应商间传递，其他环节供应商缺乏背书较难融资。 � 

l  支付结算不能自动化完成 � 

    供应商与供应商之间的约定结算无法自动完成。 � 

l  融资难 � 

    中小企业无法证明偿还能力，很难得到资金方的认可。 � 

热轧板 � 
四级供应商 � 

模具厂 � 
三级供应商 � 

面板 � 
二级供应商 � 

车门 � 
一级供应商 � 

商流 � 
资金流 � 

传统模式下供应链金融问题原因分析 � 



商票解决方案的不足 � 

共同问题 � 
l 不能拆分 � 

l 核心企业信用不能传递 � 



如何弥补商票的不足 � 

可拆分 �  可流转 � 

可融资 �  可持有到期 � 

债权登记 � 
付款承诺 � 



区块链＋供应链金融 � 

壹诺介绍 � 



如何保障“债权转让+付款承诺”有效性 � 

• 多方参与，公信力强（同步记账） � 

• 数据真实，不可篡改（密码学，账本结构） � 

• 债权流转，信任传递（指定游戏规则） � 

• 按时兑付，自动清算（共识+智能合约） � 

• 中心化->点对点的价值传递（多中心执行） � 



所需的关键技术 � 

动态组网 �  智能合约 � 

账本结构 �  共识算法 � 

区块链 � 



l  信息不对称->共享账本 � 
     使用区块链来记账，【信息+资金+物流】统一。 � 

l  信任无法传递->信任沿着资金流传递 � 

 �  �  �  �  � 信息流与资金流同时传递，信任轻松传递，授权共享即可。 � 

l  支付结算不能自动化完成->嵌入区块链智能合约，对接金融机构 � 

 �  �  �  �  �  � 对接银行支付通道，链条上的企业资金清算路径固化，避免了违约 � 

l  融资难->随手可得 � 

 �  �  �  �  � 基于核心企业的信誉，信任在产业链条中流动，资金触手可得 � 

商流 � 
资金流 � 

基于区块链的解决方案 � 

北京汽车 � 
核心企业 � 

热轧板 � 
四级供应商 � 

模具厂 � 
三级供应商 � 

面板 � 
二级供应商 � 

车门 � 
一级供应商 � 



优势特点 �  商票 �  银票 �  现金 �  壹诺 �  优势 � 

自由拆分 �  易拆分 � 

操作便利 �  易操作 � 

融资便利 �  易融资 � 

市场接受 �  低风险 � 

支付成本 �  无成本 � 

融资成本 �  低成本 � 

全面优势 � 

较大优势 � 

略有优势 � 

略有劣势 � 

完全劣势 � 

壹诺 � ＋ 银票 � 
高信用 � 

＋ 商票 � 
成本低 � 

＋ 现金 � 
随意拆分 � 

＝ 易追踪 � 
区块链 � 

壹诺产品优势 � 



壹诺产品客户 � 

 �  �  �  �  �  �  � 通过对供应链上企业间的信息流、物流、资金流的有效整合，运用各种金融产品向供应链中上下游中小企业提供融资服务。 � 

产业链条丰富，有银

行授信的企业 � 

基于核心企业的上

下游供应商 � 

银行、保理、小贷等

金融机构 � 

产业丰富 � 

核心企业 � 
资金缺口 � 

中小企业 � 
资产缺口 � 

金融机构 � 



谢  谢 


